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CLAVES DE VENTA a

v/ Para quién: Interesados en aprender y
dominar las técnicas de la comunicacion
no verbal. Profesionales de seleccién de
personas, conferenciantes, comunicadores,
personal de ensefanza...

v/ Bien valorado entre los eReaders de Ama-
zon que lo situan en el puesto n° 40 de la
seccion de Habilidades empresariales.

v/ Autores best seller en EEUU, de reconoci-
do prestigio.

v/ Aspecto novedoso: incluye claves sobre
lenguaje no verbal en redes sociales.

/ Este libro te ayudara a identificar lo que
tu interlocutor esta pensando en diversas
situaciones y a evitar interpretaciones
erroneas del lenguaje corporal que tengan
efectos negativos sobre nosotros.
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Una entrevista de trabajo, una fiesta, una busqueda en Linkedin o echar un vistazo a una aplicacion de citas... son muchas
las situaciones en las que deseariamos saber qué es lo que nuestro interlocutor piensa realmente, mas alla de lo que nos
esté diciendo. Todos recordamos situaciones en las que hemos creido intuir lo que alguien pensaba y ha resultado ser cierto;
pero también otras en las que teniamos la certeza de conocer las intenciones de alguien y, después, hemos descubierto lo
absolutamente equivocados que estabamos. Saber leer correctamente el lenguaje no verbal y luego actuar basandonos en
esa interpretacion, indudablemente puede tener consecuencias muy positivas. Ahora bien, las consecuencias negativas de
malinterpretar lo que vemos pueden tener también efectos terribles: remordimiento, angustia, decepcion...Tanto si prefieres ir
pasando paginas y hojeando secciones o capitulos que sean de tu interés, como si lees el libro de principio a fin, aprenderas a
aplicar una metodologia con la que podras observar y asignar significado al lenguaje corporal, que te ayudara a llegar al fondo
de lo que la gente piensa realmente y a descubrir las verdades y mentiras de lo que oyes y ves.
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